
novogate GmbH 
Die neue Gasbeschaffungsplattform für Stadtwerke

4. Energiewirtschaftsforum zu aktuellen Fragen des Gashandels
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novogate – die neue 
Gasbeschaffungsplattform für Stadtwerke

 novogate ist ein Joint Venture der Bayerngas und der Essent 

 novogate schreibt bereits in der start-up Phase 2006/2007 
schwarze Zahlen

 novogate hat bereits Erdgasliefermengen in Höhe von ca.    
3,5 TWh vermarktet

 Die Kunden und Partner der novogate profitieren von den 
Erfahrungen eines etablierten Versorgers und eines 
internationalen Players gleichermaßen

Einzigartige Konstellation 

im deutschen Gasmarkt
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Produkte der novogate

Zugang zum 
Handelsmarkt

u.a. in 
Kooperation 
mit Essent 

und 
Bayerngas
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Mehrwert für Stadtwerke: 
Professioneller Aufbau einer strukturierten Beschaffung
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Zugang zu Handelsmärkten 

 Auskunft über die 
Marktentwicklung 
(Marktberichte)

 Rückkauf von Mengen im 
Rahmen der vertraglichen 
Flexibilität

 Stärkung der 
Unabhängigkeit durch 
Diversifikation der 
Beschaffungssituation

 Optimierte Nutzung der 
unterschiedlichen 
Marktentwicklungen
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Charakteristika der 
aktuellen regulatorischen Situation

 Aufbruch lanfristiger Vollver-
sorgungsverträge hat 
Midstream Markt geöffnet

 Deutscher Gasmarkt ist in eine 
Vielzahl von Marktgebieten mit 
zu geringem Erdgasaufkommen 
pro Marktgebiet zersplittert

 Entry/Exit Modell hat vor allem 
den Exit im Marktgebiet 
vereinfacht

GVS-
ENI

BayerngasBayerngas

Gas
-U

ni
on

Gas
-U

ni
on

EWEEWE

EGMEGM

GDF



6

0,00

2,00

4,00

6,00

8,00

10,00

12,00

14,00

Jan
06

Feb
06

Mar
06

Apr
06

May
06

Jun
06

Jul
06

Aug
06

Sept
06

Oct
06

Nov
06

Dec
06

TTF gehandeltes Volumen 
2006 (in TWh)

BEB gehandeltes Volumen 
2006 und Potenzial (in TWh)

Soll

Ist

0,00

5,00

10,00

15,00

20,00

25,00

30,00

35,00

Jan
06

Feb
06

Mar
06

Apr
06

May
06

Jun
06

Jul
06

Aug
06

Sept
06

Oct
06

Nov
06e

Dec
06e

Die Liquidität ist in den
einzelnen Marktgebieten noch zu gering

Prämisse Sollermittlung: BEB erreicht die gleiche Liquidität in Relation
zum Bedarf des Marktgebietes wie der TTF
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Noch nicht gelöstes 
Markthindernis

Zugang zu firmen Grenz- und Marktgebietsübergangs-

kapazitäten

 Der Informationsaustausch zwischen Transportanbieter und 
Kapazitätsnachfrager ist deutlich verbesserungswürdig (z.B.: 
Gründe für die Ablehnung firmer Kapazität sind nicht 
transparent)

 Das Rucksackprinzip ist gegenwärtig nicht praktikabel 
ausgestaltet
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Lösungsmöglichkeiten 
in Kooperation mit Stadtwerken

 Nutzung von Portfolioeffekten

 Back-up Lieferungen

 Speichereinsatz

 Abschaltbare Kunden
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Ausblick

Der Erdgashandel wird erst dann in Schwung 

kommen, wenn das Liquiditätsproblem u.a. 

durch einen effizienten und praktikablen Zugang 

zu firmen Transportkapazitäten gelöst wird.
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Vielen Dank für Ihre
Aufmerksamkeit

Kontakt

Klaus Schüßler
Geschäftsführer 

novogate 

Roßstr. 92
40476 Düsseldorf

klaus.schuessler@novogate.de

Tel.  +49 (0) 211 6 01 29-121
Fax. +49 (0) 211 6 01 29-135

mailto:klaus.schuessler@novogate.de

